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£6 Apoyo en

crecimiento”

Estrategia y Tecnologia Tho
Intelisis Certified Partner

“Comenzamos a trabajar con Intelisis por la similitud
que tiene con nuestra metodologia de trabajo y
asesoria, entre otras ventajas. Nuestra relacion comercial
lleva ya 12 afos y a la fecha hemos realizado mas de 25
implantaciones exitosas’, comenta Edvin Diaz, socio de
Estrategia y Tecnologia Tho.

“Tenemos mucha confianza en Intelisis. Por experiencia
sabemos que nunca nos han dejado morir; y aunque
hemos crecido con cierta autosuficiencia, podemos
asegurar que en los momentos criticos de los proyectos
siempre hemos contado con su apoyo”.

Edvin Didz sefalo: “Existe un mercado muy interesante,
tanto en empresas grandes como PyMES, que se
encuentran en proceso de crecimiento, por lo mismo
sabemos que las &reas de oportunidad pueden ser muy
numerosas. Esto lo ejemplificamos claramente con las
referencias que recibimos de nuestros clientes con
respecto a otras empresas que requieren una solucién
similar o de mayor precisiéon, mismas que han sido
soportadas por Intelisis sin problema”.

Estrategia y Tecnologia Tho atiende a grandes y media-
nas empresas, del sector de Salud, Retail, Produccion,
Finanzas y Comercializadoras, estas ultimas con diver-
sidad de requerimientos que cubre a la perfeccion la
solucion de Intelisis.

Conviéertase en un

f6 Siempre cerca

del integrador”

S&S Sistemas Integrales
Intelisis Certified Partner

Despues de compartir 16 anos de trabajo conjunto con
Intelisis, Marcela Reyes Retana, directora comercial de
S&S Sistemas Integrales, senala: “Conoci los ERP de
Microsoft y SAP, y la razén de optar por Intelisis fue
debido a que es un desarrollo pensado y hecho para
empresas mexicanas. Al final de cuentas los ERP hacen
basicamente lo mismo, lo que nos interesé de Intelisis
fue su control de ndmina, recursos humanos y factura
electronica que trae de forma nativa. Otras soluciones,
comunmente extranjeras, no cuentan con estas herra-
mientas y por consiguiente tienen que complementar
su aplicacién con otros sistemas”.

También destaco: “Sabemos que siempre podemos
contar con el apoyo de Intelisis, ya sea en el aspecto
técnico a través de asesorias, como también en el tema
de capacitacién; cuando concluimos con laimplantacion
de la herramienta y por consiguiente con la induccién
del cliente en la liberacién. Al igual nos apoyan en el
proceso de prospeccién. En un principio nos llevaban
de la mano, ahora ya somos mds autosuficientes; sin
embargo, siempre han estado ahi”

S&S Sistemas Integrales comenzé con la venta al
detalle de tecnologia y fue adaptando el giro del negocio
al de consultoria en Tecnologias de la Informacion. Su
principal mercado se escuentra en la industria de las
constructoras y en el sector educativo.

Publireportaje Pagado

Socio de Negocio de Intelisis.

Fortalezca su portafolio de Soluciones. Acelere el crecimiento de su
negocio y la rentabilidad con sus clientes. Obtenga margenes de
utilidad muy atractivos y superiores al promedio en la industria TI.

No espere mas y forme parte de la estrategia de negocios basada
en Soluciones Intelisis. www.intelisis.com




