


Una oferta
completa”
Simpli�ca Procesos de Negocio
Intelisis Certif ied Partner

“Desde hace ocho años colaboramos con Intelisis en la  
implantación de la plataforma de gestión de procesos 
de negocio, denominada Intelisis ERP” Comenta 
Alejandro Escobedo, Director de Simplif ica Procesos de 
Negocio. Agrega: “Atendemos usuarios que facturan 
entre 100 y 2,500 millones de pesos al año, que si bien 
en México se catalogan como grandes empresas, a 
nivel global son mercado medio. Al detectar la necesidad 
de  ofrecer a nuestros clientes una solución de ERP, 
solicitamos la demostracion de diferentes proveedores 
y al concluir con la evaluación nos quedamos con 
Intelisis. Nos pareció una oferta completa ya que 
cuenta con una organización ef iciente para todas las 
funcionalidades que ofrece, además de estar basado 
en lenguajes de programación nuevos, evitando el 
reciclaje de tecnologías longevas como lo hacían otros 
competidores”.

Alejandro Escobedo destaca: “Hemos recibido apoyo 
por parte de Intelisis tanto en soporte técnico como 
didáctico para conocer mejor la plataforma. También  
en el lanzamiento de nuevas versiones, cuando  
detectamos algunas mejoras en el sistema, estas son 
atendidas antes de que la aplicación salga al mercado”.

Uno de los diferenciadores del socio es su autosuf iciencia 
para atender al usuario, ya que demanda poco soporte 
del desarrollador, esto se debe al seguimiento en el 
ciclo de entrenamientos que libera Intelisis, además   
de integrarse a las diferentes estrategias comerciales 
de la marca.

“Es una solución ERP con una interfaz sencilla pero 
conlleva funcionalidades sumamente completas, 
adicionalmente tiene inmerso una serie de mejores 
practicas”, concluye Alejandro Escobedo.

La cobertura de Simplif ica Procesos de Negocio se 
concentra en estados como Hidalgo, Puebla, Tlaxcala y 
Veracruz; los principales giros a los que atiende son: 
producción de alimentos enlatados, etiquetas comer-
ciales, manufactura de granos y semillas así como 
alimentos industrializados.

“ Hecho para la
mediana empresa”
Smart Systems 
Intelisis Certif ied Partner

Su alianza comercial comenzó desde hace nueve años, 
y de acuerdo con Alfonso López, director de Smart 
Systems, durante este corto tiempo  han logrado 
proveer de diversas soluciones a cada uno de sus 
clientes. Comenta que desde el año 2000, despues de 
ofrecer soluciones administrativas y comerciales de 
Aspel; al ver que las empresas iban requiriendo de una 
plataforma de administración más robusta, empezaron 
a implantar las soluciones de Intelisis, mismas que se 
acoplaron perfectamente a la naturaleza de cada 
empresa. 

Comenta Alfonso López: “Las organizaciones que 
adquieran un ERP tienen una ventaja muy fuerte frente 
a las que solo usan sistemas comerciales: la gran 
diferencia es el número de movimiento que hacen por 
día; tanto empresas medianas como pequeñas tienen 
que pagar impuestos, comprar, pagar, vender, solo que 
la pequeña lo hace en menores cantidades... Al ofrecer 
a nuestros clientes una solución que cubriera todas sus 
necesidades, buscamos otras alternativas como 
Navision y SAP, y nos decidimos por Intelisis porque es 
mucho más �exible y está hecho para la mediana 
empresa”. Además señaló: “La relación con Intelisis, ha 
sido muy estrecha, porque siempre ha estado un ejecu-
tivo de la compañía para apoyarlos en la venta, nos 
asesoran en cómo vender el ERP; de igual manera nos 
acompaña en la implantación”

Para concluir, Alfonso López comenta “Sumado a estas 
ventajas, la empresa Intelisis no nos saturo de muchos 
requisitos para iniciar una relación comercial con ellos, 
ya que entienden claramente la forma de hacer nego-
cios en México, por lo cual se concentraron en dar la 
solución al usuario”.

Atendiendo a empresas ubicadas en  la región Bajío del 
país, Smart Systems ha trabajado con Intelisis y 
realizado alianzas con otras empresas del giro de 
telecomunicaciones (Repositorios documentales e 
identif icación por RFID, Consultoras de procesos, 
Business Intelligence, Gestión de calidad) para 
entregar soluciones administrativas a sus clientes.

“



Apoyo en
crecimiento”
Estrategia y Tecnología Tho
Intelisis Certif ied Partner

“Comenzamos a trabajar con Intelisis por la similitud 
que tiene con nuestra metodología de trabajo y 
asesoría, entre otras ventajas. Nuestra relación comercial 
lleva ya 12 años y a la fecha hemos realizado más de 25 
implantaciones exitosas”, comenta Edvin Díaz, socio de 
Estrategia y Tecnología Tho.

“Tenemos mucha conf ianza en Intelisis. Por experiencia 
sabemos que nunca nos han dejado morir; y aunque 
hemos crecido con cierta autosuf iciencia, podemos 
asegurar que en los momentos críticos de los proyectos 
siempre hemos contado con su apoyo”. 

Edvin Diáz señaló: “Existe un mercado muy interesante, 
tanto en empresas grandes como PyMES, que se 
encuentran en proceso de crecimiento, por lo mismo 
sabemos que las áreas de oportunidad pueden ser muy 
numerosas. Esto lo ejemplif icamos claramente con las 
referencias que recibimos de nuestros clientes con 
respecto a otras empresas que requieren una solución 
similar o de mayor precisión, mismas que han sido 
soportadas por Intelisis sin problema”.

Estrategia y Tecnología Tho atiende a grandes y media-
nas empresas, del sector de Salud, Retail, Producción, 
Finanzas y Comercializadoras, estas últimas con diver-
sidad de requerimientos que cubre a la perfección la 
solución de Intelisis.

“ Siempre cerca
del integrador”
S&S Sistemas Integrales
Intelisis Certif ied Partner

Despues de compartir 16 años de trabajo conjunto con 
Intelisis, Marcela Reyes Retana, directora comercial de 
S&S Sistemas Integrales, señala: “Conocí los ERP de 
Microsoft y SAP, y la razón de optar por Intelisis fue 
debido a que es un desarrollo pensado y hecho para 
empresas mexicanas. Al f inal de cuentas los ERP hacen 
básicamente lo mismo, lo que nos interesó de Intelisis 
fue su control de nómina, recursos humanos y factura 
electrónica que trae de forma nativa. Otras soluciones, 
comúnmente extranjeras, no cuentan con estas herra-
mientas y por consiguiente tienen que  complementar 
su aplicación con otros sistemas”.

También destacó: “Sabemos que siempre podemos 
contar con el apoyo de Intelisis, ya sea en el aspecto 
técnico a través de asesorías, como también en el tema 
de  capacitación; cuando concluimos con la implantación 
de la herramienta y por consiguiente con la inducción 
del cliente en la liberación. Al igual nos apoyan en el 
proceso de prospección. En un principio nos llevaban 
de la mano, ahora ya somos más autosuf icientes; sin 
embargo, siempre han estado ahí”

S&S Sistemas Integrales comenzó con la venta al 
detalle de tecnología y fue adaptando el giro del negocio 
al de consultoría en Tecnologías de la Información. Su 
principal mercado se escuentra en la industria de las 
constructoras y en el sector educativo.

Publireportaje Pagado

“

Conviértase en un
Socio de Negocio de Intelisis.
Fortalezca su portafolio de Soluciones. Acelere el crecimiento de su 
negocio y la rentabilidad con sus clientes. Obtenga márgenes de 
utilidad muy atractivos y superiores al promedio en la industria TI.

No espere más y forme parte de la estrategia de negocios basada 
en Soluciones Intelisis. www.intelisis.com 


