








empresa y corporativos, soportadas bajo la plataforma Intelisis
con una adecuacién para asimilar el ambiente de las suites
administrativas y contables como SAE o COIl. Esto permite
una migracion mas sencilla y transparente que se lleva en
promedio dos meses.

La cobertura de Intelisis abarca todo el pais, la mitad de sus
proyectos esté en la zona metropolitana y ciudad de Mexico,
mientras que el otro 50% esta en el resto, por ello cuenta
con socios de canal con presencia en diferentes regiones del
pais y mantiene oficinas directas en Monterrey, Guadalajara y
Distrito Federal: a nivel regional, tiene presencia en Centro y
Sudamérica, con sede en Panama asi como un ecosistema de
socios en diferentes paises de la region.

“En 2010 tuvimos un afno complicado ya que el mercado se con-
trajo en general y las inversiones para este tipo de soluciones
decrecieron, pero vislumbramos un 2011 mejor, tenemos una
proyeccién de crecimiento de 20% e identificamos mayores
oportunidades en verticales como sector educativo, agrego
Leyva.

F@C complementaria

Las soluciones de la firma integran médulo de generacion de
factura electrénica (F@C) gratuito, ya que la comercializacion
de toda la plataforma se hace mediante servicios de asesoria
v consultoria.

Hace algunos anos, Intelisis decidio que el usuario emitiera
sus propios comprobantes fiscales desde el mismo ERP en el
mercado local es raro que haya ofertas similares, asi los clientes
gue mantengan activa su poliza de servicios tienen sin costo
dichas actualizaciones de la plataforma.

Roberto Tatemura, director de Mercadotecnia y socios de ne-
gocio en Intelisis, menciono: “Es fundamental que los socios
certificados conozcan mas sobre estas tecnologias para realizar
mejores implantaciones, el modelo de comercializacion es
hibrido entre licenciamiento y polizas de servicios".

Algunos clientes emplean el modelo CFD pero sus mismas
necesidades demandan el uso de comprobantes fiscales di-
gitales en linea (CFDI), por ello busca acuerdos con algunos
Proveedores Autorizados de Certificacion (PAC) para el timbrado
en linea.

Al enfocarse en empresas medianas y corporativos la marca
tenia usuarios trabajando con F@C, adicionalmente el mercado
la ha ido adoptando, razén por la que el proceso para Intelisis
no fue tan complicado. Actualmente el mercado identifica en la
factura digital un diferencial decisivo para adoptar ERF

Modelos de negocio
Dentro del modelo de licenciamiento existen tres opciones
ya sea tradicional, mediante una renta mensual o contrato de
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servicios de valor agregado, estos Gltimos implican manteni-
miento y actualizaciones donde el canal implementa y configura
el ERP

Las actividades de generacion de demanda en 2011 incluiran
en gran medida al canal, esto es consecuencia de hacer oficial
la integracién de Intelisis Software como una compania mas
de Grupo Aspel.

“Ambas empresas desarrollamos una sinergia a través de
los canales de Aspel para ofrecer a su mercado nuestro ERFP
aquellos usuarios tienen la posibilidad de migrar hacia nuestra
plataforma de acuerdo a su ritmo de crecimiento y complejidad
de procesos’, aseverd latemura.

Por ello, desarroll6 un programa para canales, donde se explican
las funciones del ERP de Intelisis v como se pueden retener
usuarios en vias de expansion. La estrategia es realizar eventos
mensuales donde convivan canales, usuarios y expertos tanto
en tecnologia como normatividad.

Otros temas que planean abordar en los foros son: Inteligen-
cia de negocios (Bl), desempefo corporativo, administracion
de relacionamiento con clientes (CRM), cambios en areas de
investigacion y desarrollo e incluso temas fiscales; el objetivo
es que conozcan la oferta tecnologica, beneficios de negocio
e innovacion.

Roberto Tatemura



